
Ghost
Kitchen
Salam Laris Manis

CAHYOED



Yang Mau Kita Bahas
Di Ghost Kitchen kali ini adalah

01 Produk yang cocok

02 Harga yang ga bikin
sakit

03 Marketing yang gratisan

04 After Sales yang sering
dilupain



Salam Laris Manis
Saya doakan semua yang punya dagangan dan niatnya jualan tulus

bisa laris manis dan berkah rezekinya



Persiapan 
Pertama
Produk Market Fit!
Makanan & Minuman yang
Kamu jual wajib enak ya cuk,
percuma pakai strategi
macem-macem kalau
produkmu masih ga ok. 
Wajib Ueeeenaaaakkkkk



Studi
Kasus
Saya pegang Brand @yourtea_id
selama 2 tahun dan emang
produknya enak dan murah jadi
jualannya enak



Market Fit



Produk
Paling Laku

Es Teh Original Harga offline mulai dari 4.000

Black Tea Harga offline mulai dari 4.000

Donat Kentang Harga Online mulai dari 8.000

Cireng (Tabur & Rujak) Harga Online mulai dari 8.000
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Thai Tea Harga Offline mulai dari 8.000



Kesimpulan
Produk Kamu

01 Usahain Bahan Baku bisa Frozen
supaya ga banyak wasted

02 Evergreen Produk (Kopi, Teh, Nasi,
Ayam, Makanan Berbahan Baku
Tepung) dan turunannya karena ini
yang terbukti sustain 

03 Profit ga usah tinggi-tinggi, 20%
dari hpp aja yang penting rutin dan
kuantiti banyak

05 Mulai dari 5 menu aja dulu, ga usah
banyak-banyak

Yang bingung nyari produk: Bisa mampir ke www.maklonrotiindonesia.com
dan olahanayamfrozen.id buat custom produk



Siapin SIM Card Baru

Siapin Handphone Ga Perlu
Baru
Bank dan No Rek Pencairan

Email Kamu buat terima
laporan
Alamat Ghost Kitchen

Kita Bikin Akun
Gofood Dulu

Cepet kok, 2 hari juga udah kelar



1.
Ke Playstore

2.
Ketik Go Biz

3.
Daftar dan ikuti Instruksi

4.
Berhasil Daftar

5.
Atur Menu dan Harga Dulu

6.
Lanjut Ikut Promo

Rekomendasi

Catatan:
Untuk ikut promo rekomendasi, harga dari
offline kalian minimal harus di up sampai
100% agar tidak boncos.
Disini saya kasih hitungan approval promo
buat cek sebelum ikut prmo rekomendasi ay.
Ini linknya 
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1Yu
t3bLF4CLHCtwGZmE96Q6t9ei0_cmKZO_3
RSmXMGjk/edit?usp=sharing

Untuk starter wajib ikut promo ini supaya
bisa muncul di halama pertama dan banner
kalian muncul.
Setelah punya review banyak dan mulai
dikenal silahkan adjust harga lagi.

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1Yut3bLF4CLHCtwGZmE96Q6t9ei0_cmKZO_3RSmXMGjk/edit?usp=sharing
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1Yut3bLF4CLHCtwGZmE96Q6t9ei0_cmKZO_3RSmXMGjk/edit?usp=sharing


Riset Kata Kunci
Ghost Kitchen
Kamu Biar
Muncul
Dipencarian

Jika Kamu main di Ayam
Geprek, coba ketik
“Ayam Geprek” di
pencarian Gofood dan
list siapa aja kompetitor
kamu

Nama Ghost Kitchen Kamu wajib pakai 
“Ayam Geprek” diawal- baru diikuti
nama Brand Kamu
Contoh:
Ayam Geprek Bar-Bar
Ayam Geprek Sultan

Karena saat pelanggan mencari “Ayam
Geprek” rekomendasi pertama yang
akan dimunculkan adalah nama ghost
kitchen yang mengandung kata kunci
Ayam Geprek
Selain itu juga:
Iklan
Terdekat
dan paling banyak review
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Harga Yang
Ga Bikin
Sakit
Yang Bikin Orang Males Beli Makanan
Online Karena Biasanya Harganya
Muahaal Ga Masuk Akal



Link Perhitungan
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1Yut3bLF4CLHC
twGZmE96Q6t9ei0_cmKZO_3RSmXMGjk/edit?
usp=sharing

Cara
Nentuin
Harga
Produk
Kamu

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1Yut3bLF4CLHCtwGZmE96Q6t9ei0_cmKZO_3RSmXMGjk/edit?usp=sharing
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1Yut3bLF4CLHCtwGZmE96Q6t9ei0_cmKZO_3RSmXMGjk/edit?usp=sharing
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1Yut3bLF4CLHCtwGZmE96Q6t9ei0_cmKZO_3RSmXMGjk/edit?usp=sharing
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1Yut3bLF4CLHCtwGZmE96Q6t9ei0_cmKZO_3RSmXMGjk/edit?usp=sharing


Design Visual dan Foto
Produk #1 Jangan asal-
asalan
90% neuro marketing strategy berawal
dari Visual.

Conto Foto Produk klik link ini
https://drive.google.com/drive/folders/
1eVNH8YZjMRXUdMatnCZH5KnMdPd
KK77y?usp=sharing 

Wajib ikut Promo
Rekomendasi dan Promo
Ongkir buat awareness
dan dapetin review
Ghost kitchen baru kenapa jarang
dapat orderan karena mereka takut
buat ikut promo ini, padahal kuncinya
tadi yang udah saya bahas diawal, up di
100% dan ikut terus evaluasi

Bikin Google Bisnis Profile
buat memperkuat local
awareness
Ghost kitchen ini cuma mencakup
pelanggan sejauh 8km dari lokasi
kamu, jadi sangat terbatas cuk. Ga bisa
ngandelin revenue dari sini doang

Marketing Gratisan

https://drive.google.com/drive/folders/1eVNH8YZjMRXUdMatnCZH5KnMdPdKK77y?usp=sharing


Wajib Pakai Tali Gaul
Bikin produk kamu keliatan eksklusif dan memperhatikan detail.
Customer seneng diperhatiin hal-hal detail gini

Thank You Card
Seasonal aja dan bikin yang authentic cuk

Reciprocity
Kasih NPL (New Produk Launch) Kamu buat kejutan pelanggan
secara random, ini powerful dan terbukti bikin kamu panen review
positif

After
Sales
yang
Sering
Dilupain



Terima Kasih!
Saya hanya berbagi pengalaman dengan
data original. Semoga bermanfaat ya

Sponsored by @chickntea_id @yourtea_id


